
nd der Erfolg der Wuppertaler kann
sich wirklich sehen lassen. Gegen
jeden Trend wächst der Hersteller und

Vermarkter von Businessmöbeln Jahr für Jahr.
Auch 2005 konnte der Umsatz zweistellig
gesteigert werden. „Wir sind sehr zuversicht-
lich, daß wir in diesem Jahr ein Wachstum von
15 Prozent realisieren können“, schätzt Diplom-
Betriebswirt Herbst, der das vertikalisierte
Handelsunternehmen mit 100 Mitarbeitern
seit Mitte des vergangenen Jahres führt.

Überzeugende Produkte

DELTA-V hält alle Fäden fest in der Hand. Mit
internen und externen Ingenieuren und Desi-
gnern entwickeln die Wuppertaler komplette
Einrichtungslinien. Hergestellt werden Stühle,
Tische, Schränke, Rollcontainer, Regale, Spin-
de und vieles mehr von spezialisierten Partner
in ganz Europa. Alle Produktionsabläufe und
das äußerst gründliche Qualitätsmanagement
steuert dabei immer die Zentrale am Eichen-
hofer Weg. Den Vertrieb schließlich sichert
DELTA-V mit den eigenen Katalogen und über

das Internet. „Zweimal im Jahr im März und
Oktober versenden wir 140.000 Exemplare
unserer gedruckten Angebotspalette“, erklärt
Holger Herbst. Immer wichtiger im Vertriebs-
konzept werde allerdings der Online-Shop. Da
DELTA-V auf Zwischenhändler verzichte, sei
man in der Lage am Markt mit kaum schlag-
baren Preisen aufwarten zu können. Für Kun-
den aus der Region ist DELTA-V auch noch
wegen des riesigen Showrooms der optimale
Büro- und Betriebseinrichtungspartner. Nur
wenige 100 Meter von der A 46-Anschlußstel-
le Oberbarmen präsentiert das Unternehmen
einen ausgezeichneten Überblick über die
eigene Produktpalette, die insgesamt 22.000
Artikel umfasst. 

Überzeugende Leistungen

Neben guten Preisen und hochwertigen Pro-
dukten kann DELTA-V aber auch mit ausge-
zeichneten Einrichtungskonzepten und einer
breiten Servicepalette überzeugen. „Unsere
Fachberater helfen den Kunden bei der 
Planung moderner Arbeitsplätze. Wir unter-

breiten kompetente Vorschläge und können
auch bei schwierigen Raumzuschnitten immer
die passende Idee liefern“, erklärt Holger
Herbst. Das von DELTA-V entwickelte Service
Pur Konzept umfasst eine Vielzahl von Service-
leistungen, unter anderem die kostenfreie Lie-
ferung und Montage vieler Produkte. Für kür-
zeste Lieferzeiten sorgt das moderne Hochre-
gallager mit rund 10.000 Palettenstellplätzen.

Das Konzept von DELTA-V ist bestechend,
was nicht zuletzt durch eine immens hohe Kun-
denzufriedenheit belegt werden kann. Mit der
Auszeichnung zum familienfreundlichsten
Unternehmen in Wuppertal 2005 wurde konn-
te die Geschäftsführung jetzt auch noch zei-
gen, daß man wirtschaftliches Handeln und
soziale Verantwortung für die eigenen Mitar-
beiter zum Nutzen des eigenen Unternehmens
wirkungsvoll verzahnen kann. ▲

DELTA-V GMBH
Eichenhofer Weg 71, 42279 Wuppertal
Tel.: 02339/9 09-9
Fax: 02339/9 09-501
info@delta-v.de, www.delta-v.de

In der Gruppe der Mittelständler sicherte sich der Büro- und

Betriebseinrichtungsspezialist DELTA-V aus Oberbarmen den

begehrten Preis. „Mit flexiblen Arbeitszeitmodellen ermöglichen

wir es unseren qualifizierten Mitarbeiterinnen, Familie und Beruf

unter einen Hut zu bringen, was sich deutlich auf ihre Motivation

und somit auf unseren Unternehmenserfolg auswirkt“, sagt 

DELTA-V-Geschäftsführer Holger Herbst.
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And the winner is:
Wettbewerb familienfreundlichstes Unternehmen Wuppertals 2005

Liefer- und Montagedienste gehören selbst-
verständlich zum Service bei DELTA-V

Mit flexiblen
Arbeitszeitmodel-
len sorgt DELTA-V
für hochmotivierte
Mitarbeiterinnen
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